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Masterclass

Fuhren und
Auswerten von

Beratungsprojekten




Wie sorge ich im nachsten Kunden-
workshop fiir einen produktiven
Diskurs? Welche Fragen sollten wir
dort vertieft durchdenken? Wie
kann ich vorab in Vorgesprachen
die unterschiedlichen Perspektiven
der Stakeholder erheben? Wie
werte ich solche Vorgesprache aus -
und wie wird daraus ein produktiver
Workshop-Input? Wenn du als
Berater:in auch immer wieder vor
solchen und ahnlichen Fragen
stehst, dann ist diese Masterclass
die richtige Veranstaltung fur dich!
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Termine und Preise

Das Seminar findet 2026 an
mehreren Terminen im
CASINO FUTUR in Bremen statt.

Details und eine Terminiibersicht
sowie Preise fiir die Teilnahme und
die Servicepauschale findest du
hier:

metaplan.com/
masterclass-kundengespraeche-
fuehren

Wo melde ich mich an?

metaplan.com/
masterclass-kundengespraeche-
fuehren


https://www.metaplan.com/de/academy/seminar/masterclass-kundengespraeche-fuehren/
https://www.metaplan.com/de/academy/seminar/masterclass-kundengespraeche-fuehren/

Wem stelle ich
inhaltliche Fragen?

Jens Kapitzky Dr. Wiebke Gronemeyer
jenskapitzky@metaplan.com wiebkegronemeyer@metaplan.com
+49 152 2440 9519 +49 152 5640 3988

Wem stelle ich
organisatorische Fragen?

Uta Kohl
utakohl@metaplan.com
+49 4106 617 183
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